
Quelle est la signifi cation de la 
fusion, en janvier 2009, de la 
banque atlantique Côte d’Ivoire 
avec la COBACI ?
Avant de répondre à votre ques-
tion, permettez moi de rappeler ce 
qu’est le Groupe banque atlanti-
que après seulement trois années 
d’existence dans sa forme actuelle. 
Présent dans sept pays de la zone 
UEMOA et un pays de la zone CE-
MAC, avec l’ouverture récente de 
la banque atlantique Cameroun, le 
Groupe banque atlantique possè-
de aujourd’hui huit établissements 
bancaires, une société de transferts 
d’argent (MoneyCash), une Socié-
té de Gestion et d’Intermédiation 
(Atlantique Finance) ainsi qu’une 
Société de Service Informatique 
(Atlantique Technologies) dédiée 
à la gestion de notre informatique 
et de notre technologie. Au total, 
onze entités toutes vouées à l’acti-
vité bancaire avec une empreinte 
sous-régionale très importante. 
Pour nous résumer, nous avons 
l’ambition d’être une Banque Afri-
caine dans toute sa dimension. 
Pour en revenir à votre question, 
à travers la fusion entre la COBACI 
et banque atlantique Côte d’Ivoire 
(BACI), nous avons souhaité dé-
fi nitivement mettre un terme à la 
confusion qui existait dans l’esprit 
de nos clients en ce qui concerne 
les différentes enseignes bancaires 
à travers lesquelles nous exercions 
notre activité en Côte d’Ivoire. De 
ce fait, le rapprochement BACI/
COBACI prenait ainsi un caractère 
quasi obligatoire, avec pour objec-
tif principal, de donner naissance 
à une banque plus forte, capable 
de faire face à la concurrence et 
d’occuper une place de choix dans 
l’environnement bancaire africain. 
Désormais, la banque atlantique 
Côte d’Ivoire est notre « marque » 
unique en Côte d’Ivoire à l’instar 
des autres pays.

Comment se défi nit la straté-
gie commerciale de ce nouvel 
ensemble ?
Notre fi liale est devenue, avec la fu-
sion, la 1ère banque sur le marché 
ivoirien par la taille de son réseau 
d’agences-elle compte en effet à 
ce jour 72 agences dont 1 bureau 
de représentation à Paris- et l’une 
des trois premières par la taille de 
son bilan. Aussi, par l’extension 
de notre réseau, en Côte d’Ivoire 
et partout où nous sommes im-
plantés, nous rapprochons-nous 
chaque jour davantage de nos 
clients afi n d’être à leur côté dans 
toutes les étapes de leur vie et les 
conseiller pour le succès de leurs 
affaires. Désormais, nous offrons à 
notre clientèle et à nos partenaires 
une équipe de professionnels to-
talement dédiée à leur écoute, un 
vaste réseau en pleine expansion, 
et une offre de produits et services 
fi nanciers, télématique, monétique 
et bancassurance, l’une des plus ri-
ches et innovantes du marché.

Dans quels pays et pour quelles 
raisons ?
Nous tenons à rappeler qu’en 2005, 
Atlantic Financial Group (AFG), hol-
ding du Groupe banque atlantique, 
a été créé au Togo avec pour objec-
tif principal de coordonner l’expan-
sion régionale du Groupe banque 
atlantique et de porter une assis-
tance technique aux opérations des 
différentes fi liales. Après l’expansion 
sous-régionale entamée en 2005 
avec les ouvertures successives des 
banque atlantique Bénin, Niger, 
Burkina-Faso, Mali, Togo et Sénégal 
puis à travers l’union de nos forces 
en Côte d’Ivoire, et notre implan-
tation récente au Cameroun, nous 
avons pour ambition de construire 
un groupe fi nancier encore plus 
puissant, bien placé dans le peloton 
de tête des banques de l’espace UE-
MOA et de la zone CEMAC.
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Quelles conséquences pour 
votre clientèle ?
Aujourd’hui notre base de clien-
tèle inclut aussi bien les multina-
tionales que les sociétés locales et 
les particuliers et nous offrons une 
palette de services assez large, 
originale et diversifi ée pour sa-
tisfaire leurs besoins spécifi ques. 
Cependant, nous pouvons dire 
dès à présent que nos clients et 
partenaires devront encore une 
fois s’attendre à une nouvelle pa-
lette de produits particulièrement 
novatrice rendue possible grâce à 
une synergie originale et inédite 
avec les autres métiers du pôle 
fi nancier du Groupe atlantique 
(Transferts d’argent, Assuran-
ces, Atlantique Technologie). Par 
ailleurs, nous tenons à préciser 
que nous mettons un accent par-
ticulier sur le renforcement des 
structures de gouvernance au 
sein du notre groupe, car aucune 
croissance soutenable ne peut se 
faire dans notre industrie sans une 
gouvernance claire où les rôles, 
responsabilités et devoirs de tous 
les acteurs sont bien compris et 
en phase. Notre focalisation par-
ticulière sur le respect des règles 
d’éthique et de déontologie ainsi 
que le respect de la réglementa-
tion bancaire a pour objectif de 
créer avec notre clientèle et nos 
régulateurs le nécessaire cadre 
de confi ance dans lequel doivent 
s’inscrire nos rapports. Cela est au 
centre de notre culture d’entre-
prise et donc tout naturellement, 
notre offre de produits à la clien-
tèle en découle.

Allez-vous poursuivre votre 
politique d’expansion ?
Notre préoccupation première 
aujourd’hui est de nous assurer de 
consolider nos acquis et d’exercer 
notre activité de la façon la plus 
optimale possible.

Nous privilégions dans ce contex-
te le renforcement de la structure 
fi nancière de chacune de nos 
entités afi n de nous garantir une 
croissance soutenable sur le long 
terme. 

Dates clés Groupe banque 
atlantique.
◗ 1978 : Création de la banque 
atlantique Côte d’Ivoire (BACI) 
◗ 1988 : : Reprise des activités de la 
banque par les actionnaires actuels
◗ 1997 : Création de la COBACI par 
la reprise des activités de Barclays 
Bank en Côte d’Ivoire
◗ 2001 : Création de la SGI Atlan-
tique Bourse devenue en 2003 SGI 
Atlantique Finance
◗ 2004 : Création du GIE, dans 
l’optique d’une harmonisation des 
plateformes informatiques
◗ 2005 : En zone franche du Togo, 
création d’AFG, holding fi nancier, 
qui sera chargé de la gestion des 
fi liales bancaires du Groupe dans le 
cadre de sa politique d’expansion
❖ Ouverture de la banque atlanti-
que Bénin (Août 2005)
◗ 2006 :
❖ Ouverture de la banque atlanti-
que Niger (Février 2006)
❖ Ouverture de la banque atlanti-
que Burkina-Faso (Mars 2006)
❖ Ouverture de la banque atlanti-
que Mali (Avril 2006)
❖ Ouverture de la banque atlanti-
que Togo (Mai 2006)
❖ Signature d’un accord de siège 
d’AFG avec l’Etat du Togo (Mai 
2006)
❖ Ouverture de la banque atlanti-
que Sénégal (Septembre 2006)
◗ 2007 : Création de la société de 
service Informatique Atlantique 
Technologie SA, suite à la dissolu-
tion du GIE Informatique
◗ 2009 : Fusion banque atlantique 
Côte d’Ivoire / COBACI (Janvier 
2009)
❖ Ouverture banque atlantique 
Cameroun (Avril 2009)
❖ Lancement du transfert d’argent 
(MoneyCash)P
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